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Advokatsystem

Fran vanster: Urban Kvarby, Jan Roos, Folke Persson, Bo Myrén och Mats Hentzel.

Nu blir vi dubbelt
sa stora!

SoftlT SK AB har kdpt Advokatsystemet Tidredan. Systemet kommer
att integreras med KLARTEXT Advokatsystem och syftet med affaren
ar att erbjuda kunderna ett samlat, komplett och annu béttre
affarssystem for advokatverksamheten fran en stark leverantor.

Samtliga artiklar av: Ulf Hansson

Vi har lart oss mycket om markna-
den for advokatsystem sedan for-
varvet av KLARTEXT for snart tva
ar sedan, sager Bosse Myrén, vd
for SoftlT och fortsatter:

— Vi har insett att det finns for
manga och for sma aktorer pa en
relativt liten marknad. Det ar inte
bra for kunderna, som behover
kanna trygghet i sin leverantor.

— loch med forvarvet av Tidredan
blir vi i ett slag dubbelt s& stora
sett till antalet anvandare. Pa sikt
ar detta givetvis nagot som kom-
mer alla kunder till godo. Vi far mer
resurser for utveckling, support, ut-

bildning och marknadsféring och
kan darmed erbjuda battre system.
Nar Tidredan nu férs samman med
KLARTEXT kan vi leverera ett annu
battre affarssystem, sager Bosse.
— Tidigare har vi i princip salt en-

bart pa vart goda rykte och med
hjalp av "ringarna pa vattnet”. Nu
kommer vi att bli mer aktiva. | och
med forvarvet av Tidredan far vi
ocksa en ordentlig marknadsfo-
ringsorganisation.

Fakta

SoftIT SK AB.

Advokatsystemet Tidredan borjade ta form i slutet av 1980-talet
och utvecklades vidare under 1990-talet. Systemet, som fran bérjan
byggdes for Windows, var fardigkonstruerat 1994 och etablerades
pa marknaden 1997. KLARTEXT Advokatsystem lanserades nagot
tidigare. Bada systemen har en stor kundbas och ungefar lika
manga anvandare som nu far en gemensam systemleverantor i




Ett plus ett
blir tre

Hela detta nr av "i KLARTEXT
Advokatsystem” agnas at forvarvet
av verksamheten i Tidredan FP Data
AB som nyligen genomforts.

Vi har gjort affarer liknande denna
tidigare med resultatet att "ett plus
ett har blivit tre”, dvs alla parter;
kopare, saljare och kunder har
vunnit pa ett samgaende!

Nar Tidredan nu kommer att inga

i KLARTEXT Okar storleken pa
kundbasen till det dubbla vilket
innebar betydligt storre trygghet
fér bade oss och kunden. Det &r
ocksa viktigt att kunden forstar att
anvanda systemen ratt sa att man
far ut den effekt som de faktiskt
ar byggda for. Kan kunden spara
tid och darmed pengar sa ar man
ocksa beredd att betala for den
nytta man far. Detta kommer i sin
tur kunderna tillgodo i form av en
stabil leverantdr som har ork och
mojlighet att ligga i framkant med
utvecklingen.

Vi far tva dedikerade medarbetare
Folke Persson och Jan Roos

som nu lamnar over sitt livsverk
"Tidredan” i vara hander. Det skall
vi forvalta, och vi halsar Folke och
Jan samt alla Tidredan-kunder
valkomnal!

Halsningar

b Ve

bo.myren@softit-sk.se

KLARTEXT och Tidredan ar starkt
"nischade” produkter som kraver stor
volym for att man ska kunna ge kun-
derna en fullvardig produkt som kan ut-
vecklas vidare.

Det sager Mats Hentzel, styrelseord-
forande i SoftIT SK AB.

— Det blir for kostsamt annars, fortsat-
ter Mats, ju fler anvandare man har des-
to mer resurser kan avsattas for ut-
veckling och underhall. Det ar alltsa

Det basta for
kunderna

Mats Hentzel, SoftIiT SK AB.

med vara kunders basta fér 6gonen vi
gjort den har affaren och tagit till oss
Tidredan. Vi vill ge kunderna en konkur-
renskraftig produkt som kanns trygg
och har framtiden for sig. Det ar det
primara syftet med hela affaren. Soft-
IT kommer nu att analysera och anvan-
da det basta ur Tidredan och baka in
i det befintliga advokatsystemet KLAR-
TEXT. Kunderna far pa sa vis det bas-
ta ur dessa tva "varldar” i ett och sam-
ma system.

Sa foddes
Tidredan

Folke Persson, skaparen av ad-
vokatsystemet "Tidredan”, spelar
garna klassisk jazz pa sitt piano
och har bat och hav som framsta
fritidsintresse. Nar vi pratar favo-
ritmat ar det foljaktligen fisk som
galler. "Om jag namner skirat smor
och pepparrot, vad talar vi om
da?” Undrar han.

— Eh... gadda... forsoker under-
tecknad landkrabba lite trevande.
— Nej, nej! Sager Folke uppbragt,
det ar ju en insjofisk! Marulk, for
sjutton, Marulk!

Folke Persson har kemiutbildning i bot-
ten, har arbetat merkantilt under 1970-
talet och en bra bit in pd 1980-talet da
han salde industrivaror i form av skrad-
darsydd tung utrustning.

— | det sammanhanget kom jag in pa
programmering, berattar Folke, och i
mitten pa 1980-talet bytte jag sedan
"fot” och utbildade mig inom IT. Har
mest sysslat med applikationsfram-
stallning. Jag arbetade en tid pa ADB-
kontoret i Goteborg tills de lade ned sin
PC-avdelning. Jag blev da egenanstalld
konsult och fick kontakt med Ackord-
centralen i Goteborg. De undrade om
jag kunde hjalpa dem, advokaten som
arbetat med en applikation till dem
hade namligen lyckats radera alltsam-
mans.

— Ackordcentralen arbetade nara Lin-
dahls advokatbyra och de kom med

Folke Persson, skaparen av advokat-
systemet "Tidredan”.

synpunkter pa utvecklingsarbetet. Anta-
let kunder vaxte och sa skapades be-
hovet av att generalisera det hela. Det
var i borjan pa 1990-talet och man kan
saga att det var da Tidredan Advokat-
system foddes. Ar 1997 kom Jan Roos
med i baten och da fick vi ocksa ord-
ning pa marknadsforingen.

Folke berattar att hans specialitet ar
att analysera och goéra databasmodel-
len korrekt och han jobbar garna med
strukturanalyser foére programmering-
en.

— Sjalva programmeringen ser jag nas-
tan som ett slags "ungdomsarbete”,
det ar inte dumt att forst ha en bra rit-
ning nar man ska bygga, sager Folke
och ler brett.




Folke privat

Alder: 63

Bor: Har just kopt en mindre
lagenhet vid vattnet i utkanten av
Goteborg.

Fritidsintressen: Allt som har med
baten och havet att gora. Jag vill
dock inte I1amna det har med data
som jag tycker ar valdigt intressant.
Mitt intresse utdver havet ar
pianospel, forsoker i den man tiden
och grannarna medger att spela
lite. Garna klassisk jazz t.ex. Fats
Wallers Ain’t misbehavin i en "light-
version”.

Familj: Hustrun Sussie som ar
flygvardinna.

Senast lasta bok: 'Morkrets Hjarta’
av Josef Conrad.

Favoritprogram pa TV: Nej, far vi
tid 6ver galler det att, beroende pa
arstiden, komma ut pa havet eller

i naturen.

Favoritmat: Fisk i alla méjliga
former, garna klassikern Marulk
med skirat smor och pepparot.
Tycker inte om: Kaldolmar.

Varfor salja Tidredan?

— Nar verksamheten vaxer och blir
framgangsrik som i vart fall kommer
man sa smaningom till en grans da det
blir svart att utveckla samtidigt som
man ska hinna med supporten, forkla-
rar Folke. Med bara tva personer i f6-
retaget rakade vi i det klassiska trang-
malet att vi i stort sett bara hann med
"slackningsarbete”.

Har Tidredan nagot som saknas i
KLARTEXT?

— Det vet jag faktiskt inte, sager Folke,
jag ska forst bekanta mig med KLAR-
TEXT i detalj, men Tidredan tillfor i alla
fall ett program som heter "Ranteberak-
ning”, vilket egentligen ar vart minst ex-
ploaterade program. Det later lite dumt;
"vada ranteberakning, det kan val vem
som helst fixa”, men det lustiga ar att
om man gar in pa natet och ser vad
som erbjuds dar av ranteprogram med
en rorlig variabel, sa hittar man inget.

Vad galler nu i det korta perspekti-
vet?

— Narmast galler det att integrera Tid-
redan med KLARTEXT, det ar ju sjalv-
klart olika strukturer i systemen, men
rent tekniskt tror jag inte det ar nagra
storre problem, sager Folke och avslu-
tar:

— Det ska bli spannande att fa bidra
till integrationsarbetet och utvecklingen
av ett annu battre system. Jag arbetar
nu for SoftlT och vill givetvis gora det
basta for att den har affaren ska bli sa
bra som mojligt for foretaget och inte
minst fér kunderna.

SoftIT blir en stark
aktor pa marknaden

Jan Roos ar i grunden civilekonom och
har bland annat arbetat pa NCRs och
Pripps marknadsavdelning som af-
farscontroller. Efter nagra ar i fa-
miljeforetaget (fastigheter) blev
Jan egen foretagare med hu-
vudsaklig inriktning pa salj-
och utbildningsuppdrag inom
sektorn affarssystem. Sam-
manfattningsvis har Jan tju-
go ars erfarenhet av IT och
blir nu marknads- och férsalj-
ningschef for SoftlTs advokat-
system.

Nar Jan borjade arbeta med mark-
nadsfoéring av advokatsystemet Tid-
redan 1998 hade man ett fatal storre
kunder och ett sjuttiotal anvandare.

— Under aren har vi gjort en del om-
struktureringar, berattar Jan, och fran
att bara ha varit en del av vara affars-
system blev Tidredan véar huvudverk-
samhet for cirka fyra ar sedan. Men vi
har ju varit ganska sma med begransa-
de resurser och det gar inte att halla pa
med for mycket om man ar ett famans-
foretag.

Allt eftersom antalet kunder 6kade stall-
des storre och storre krav pa utveckling
och underhall av systemet. Snart upp-
stod behovet av en samarbetspartner
eller ny agare med stérre kapacitet och
Jan ser valdigt positivt pa att SoftIT nu
forvarvat Tidredan.

— Det ger oss mojlighet att utnyttja
bada verksamheternas kunskapsbas
som upparbetats under aren. SoftIT ar

Jan privat

Alder: 46

Bor: Villa i Billdal (mellan Goteborg
och Kungsbacka).

Familj: Hustru och tva soner 9 och
4 ar.

Fritidsintresse: Golf (handicap
21,9) och goda middagar.

Senast lasta bok: Hinner inte
annat an fackbocker.
Favoritprogram pa TV: Det blir de
sena programmen, bl.a. Heroes,
CSl och Scrubs

Favoritmat: Jag tycker matlagning
ar avkopplande och lagar garna
vallagad oxfilé med ugnsgrillad
potatis, eller valgrillade
lammkotletter.

Tycker inte om: Oarlighet och krig.

Jan Roos

ett stabilt foretag med bra resurser och
kunskap, inte minst programmerings-
massigt.

Jan papekar att KLARTEXT och Tidre-
dan ar producerade for samma mal-
grupp och i stort sett likvardiga. Sjalv-
klart skiljer de sig pa nagra punkter och
malet pa sikt ar att "baka samman”
det basta ur de bada systemen till na-
got alldeles extra konkurrenskraftigt pa
marknaden.

— Bland annat har KLARTEXT fordelen
av att ha ett helt integrerat bokforings-
program i systemet, det betyder ocksa
att det blir enklare for kunderna som
far en leverantor och ett telefonnummer
att ringa vid behov, nagot som vi ar en-
samma om pa marknaden idag, sager
Jan.

Framtiden?

— Malgruppsanpassade ldsningar tror
jag galler i framtiden, sager Jan, kun-
derna bestar ju av ett brett spektra av
olika grupperingar fran valdigt sma och
mindre resursstarka verksamheter till
stérre med mer "muskler”.

Vad hander narmast i tid?

— Lyckas vi fa ut budskapet om den
har affaren pa ratt satt - vad som ar
ratt kan ju alltid diskuteras — tror jag att
kunderna kommer att uppskatta detta,
sager Jan och fortsatter:

— Sjalv ar jag dvertygad om att det kan
bli nagot riktigt bra av det har. Vi far
en stark position pa marknaden vilket
innebar stora mojligheter att fa annu
fler néjda kunder.
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Tva blir ett — och

Valkommen att

annu battre

— Vi kande till Tidredan
sedan tidigare i sam-
band med den mark-
nadsundersokning jag
och Bo Myrén lat gora
innan vi  forvarvade
KLARTEXT, forklarar Ur-
ban, och fortsatter:

— Tidredan har funnits
lika lange som KLAR-
TEXT och bada syste-
men har stora kvalité-
er. Att dessa nu slas
samman innebar att
vi erbjuder saval Tid-
redan-kunderna som
KLARTEXT-kunderna ett
annu battre system. Vi
far ocksa okade resur-
ser for underhall, sup-

Urban Kvarby

Det ar ett verkligt spannande skede
for advokatsystemet vi ar inne i nu! Sa-
ger Urban Kvarby som har lang erfaren-
het av systemutveckling i olika teknis-
ka miljoéer och for olika branscher. Nar
SoftIT for snart tva ar sedan tog over
KLARTEXT blev Urban den som fick det
Overgripande ansvaret for utvecklingen
av KLARTEXT Advokatsystem.

port och utveckling.

Narmast forestar arbetet med att
plocka ut det basta ur bada systemen
och konvertera Tidredan till KLARTEXT.
Urban ser mycket positivt pa utveckling-
en.

— Det ar valdigt positivt och spannan-
de! Dessutom ser jag fram mot samar-
betet med Tidredans trevliga killar, Jan
och Folke, som nu borjar pa SoftIT.

Storst ar bast!

Jan Christersson har arbetat med
KLARTEXT Advokatsystem i fem-
ton ar och varit med om utveckling-
en fran det att systemet bara var ett
rent bokféringsprogram i DOS till da-
gens utvecklade Windowsbaserade
affarssystem. Jan ansvarar for kund-
stddet pa SoftlT och ser mycket po-
sitivt pa att foretaget kopt Tidredan:
— Det kanns spannande och sti-
mulerande med tva nya medarbeta-
re, Folke och Jan, som bada har en
lang och gedigen erfarenhet av att
arbeta med advokatbyraer. Vi far nu
dessutom mojligheten att plocka de
basta bitarna fran tva program och
bygga nasta generation av advokat-
system.

— Storst ar inte alltid bast, men i
det har fallet tror jag att det ar sa.

prata KLARTEXT

med oss!

Tfn: 08-705 80 21
(KLARTEXT KUNDSTOD)

Inger Bjora
inger.bjora@softit-sk.se

Janne Christersson
jan.christersson@softit-sk.se

Natalia Genina
natalia.genina@softit-sk.se

Urban Kvarby
urban.kvarby@softit-sk.se

Folke Persson
folke.persson@softit-sk.se

Jan Roos
jan.roos@softit-sk.se




